Neuralk Al : IA qui tire le meilleur des
données du commerce

Neuralk Al est une IA conversationnelle spécifiquement entrainée pour
donner des prédictions fiables a partir de données sous forme de tableaux,
tres utilisées dans les métiers du commerce mais mal exploitées par les |IA

existantes. Cette start-up fait partie de la sélection « 100 start-up ou investir
» 2025 de Challenges.
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D’un c6té, Antoine Moissenot, 30 ans, X-Ponts ex-consultant, de l’autre, Alexandre
Pasquiou, 29 ans, centralien et docteur en |IA de Ulnria : deux profils de pointe qui ont
créé, en septembre 2023, Neuralk Al pour concevoir, en partenariat avec Polytechnique
et Ulnria, une IA d’un genre nouveau, entrainée a naviguer dans les données tabulaires.
Concretement, « les modeles de langage d’OpenAl, Meta ou Mistral, entrainés sur des
séquences de mots ou sur des images, peinent a fournir des réponses fiables lorsqu’il
s’agit d’interagir avec des données structurées sous la forme de tableaux », explique
Antoine Moissenot.

Or justement, ce sont ce type de données qu’utilisent les entreprises du commerce,
comme les fiches produits, les catalogues, bases clients, historiques d’achats, limitant
leur capacité a tirer pleinement parti de UlA. Neuralk Al promet de répondre a ce besoin
et d’aider ainsi les marques comme les distributeurs a « améliorer radicalement le
nettoyage et enrichissement des catalogues, loptimisation d’assortiments, la
personnalisation de l'expérience utilisateur, la segmentation des clients... ». Par exemple,
Neuralk Al a développé avec Mirakl une solution pour supprimer des doublons de produits
sur des marketplaces.


https://www.challenges.fr/auteurs/margaux-vulliet_372748

Des clients de poids, comme Auchan, Leclerc, Fnac Darty

La start-up peut compter sur de premiers clients de poids, comme Auchan, Leclerc, Fnac
Darty. « Etant encore en phase de R&D, nous vendons aujourd’hui principalement des
preuves de concept pour des contrats allant de 5 000 a 50 000 euros », précise Antoine
Moissenot. Le modele économique repose a terme sur un acces par abonnement
mensuel, de quelques milliers d’euros a plus de 100 000 euros, en fonction du volume
d’utilisation. Apres avoir levé 4 millions dans un premier tour de table aupres notamment
de business angels entrepreneurs de renom (Thomas Wolf, d’Hugging Face, Charles
Gorintin, d’Alan, Philippe Corrot et Nagi Letaifa, de Mirakl...), la start-up parisienne
cherche a lever 15 millions pour lancer la commercialisation de sa solution, qui pourrait
s’ouvrir a d’autres secteurs comme la banque et la santé. L'objectif est de dépasser les
20 millions d’euros de chiffre d’affaires récurrent d’ici a 2028.

Capitaux recherchés : 15 millions d’euros

Contact Antoine Moissenot : antoine@neuralk-ai.com
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