
37 degrés : un boxer pour la contraception 
masculine 
Pour que les hommes aient aussi du choix en matière de contraception, 37 
degrés conçoit des boxers empêchant la production de spermatozoïdes. 
Cette start-up fait partie de la sélection « 100 start-up où investir en 2025 » 
de Challenges. 
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Tout est parti de la bande dessinée Les contraceptés. Enquête sur le dernier tabou qu’a 
reçu Matthieu Gilquin pour Noël. A cette lecture, ce Centralien-Essec ancien de 
McKinsey de 34 ans réfléchit à une solution pour que les hommes puissent mieux prendre 
aussi en charge la contraception face à l’insatisfaction de nombre de femmes vis-à-vis 
de la pilule. « Le sujet de la contraception masculine est porté par des associations 
militantes contre les stéréotypes de genre depuis les années 1990, mais aucune solution 
n’a aujourd’hui été commercialisée légalement », explique-t-il. 

Par le biais de la coopérative Entrelac, incubateur dédié à l’innovation dans la 
contraception masculine, il rencontre Gaëlle Burcklé, 31 ans, diplômée des Beaux-Arts 
de Bruxelles et de l’ENSCI-Les Ateliers de Paris. Cette dernière a mené un projet de 
recherche sur un boxer taillé pour remonter les testicules et donc stopper la production 
de spermatozoïdes. Ensemble, ils créent 37 degrés en novembre 2024 pour 
commercialiser ces sous-vêtements contraceptifs. 

Commercialisation est prévue pour 2028 

La start-up est soutenue par des spécialistes de la fertilité masculine du CHU de Lille, 
membres de son conseil scientifique, et par l’incubateur Eurasanté de Lille. Elle a déjà 
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déposé un brevet en 2024 et ambitionne d’en déposer un autre en 2025. Après avoir reçu 
une bourse French Tech de 30 000 euros de Bpifrance en février, la start-up veut lever des 
fonds afin de réaliser les essais pré-cliniques et cliniques. La commercialisation est 
prévue pour 2028. L’objectif, à cette date ? 8 millions d’euros de chiffre d’affaires en trois 
ans, via la vente de packs de trois boxers en pharmacie, auprès de 75 000 clients. 

Capitaux recherchés : 550 000 euros 

Contact : matthieu.gilquin@37c.fr 
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